


早在1919年t;ottfried Schill先生便在德国南部斯
图加特开始机车五金的销售. 1928年开始销售建筑
五金产品 1952年建立第二家企业 ， 全面拓展了建
筑五金产品系列 ， VBH的雏形初现．

德国威必驰集团

—欧洲大型的建筑五金集成商
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1975年 ， G.Schill公司和Schippert& Stetter公司合
井 ， 建立了VBH联合建筑五金销售公司． 通过不断
地对同行业公司的收购和井购 ， 使VBH在很短的几

年中迅速发展壮大。

1989年 ，�BH联合建筑五金贸易股份有限公司在
德国法兰克福和斯图加特证券交易所上市 ， 改名为
德国建筑五金集团 ， 成为建筑行业中以贸易为
主的上市公司． 自此之后 ， 威必驰急速大规模扩
张 大举进入东欧和亚洲市场． 目前 ， 无论是销售，

市场份额 ， 还是分支机构的汉盖能力 ， 威必驰集团
都堪称为欧洲大型的建筑五金桀成商．

德国威必驰集团的销售网络逞布全球 35个国家 ， 海
外市场的销售份额超过57%; 在世界范围内共设有
超过100个销售分支机构及物流中心， 凭借强大的销
售和物流系统 ， 为目标客户提供了完美的服务· 威
必驰集团的客户群体主要包括大型工程项目 ， 门 、 

窗家具和金属件的经销商和生产商为全球的 700多
个生产厂家和40,000客户建立的大型建筑 五金产品 
828平台，
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德国威必驰集团

—在中国

通过遍布世界各地的销售分支机构、 一流的客户咨
询服务和全球采购系统 ， 威必驰禀团可以随时满足
客户的特殊需求· 威必驰掌握了丰富的行业技术 ，

通过30多个国家的分支机构可以保证及时准确的市
场信息传递和全球采购的实施． 这些优势也为客户
在技术上和成本上带来了很多 好处．

中国 ， 作为高速发展的新兴市场 ， 是待国威必驰集
团未来发展的重中之重 威必驰中自1997年开始进
入中国 ， 先后成立了北京威必驰建筑五金有限公
司、 上海威必驰建筑五金有限公司两家销售公司．

为了更好地体现集团全球采购的思想 ， 2008年成立 
了广州威必驰建筑五金贸易有限公司 ， 对中国以外
的市场进行负中采购．

北京威必驰建筑五金有限公司是德国威必驰集团和
中国500强重点企业之一的北京金隅集团的于199驻F 
成立的合资公司． 上海威必驰建筑五金有限公司是
惩国威必驰集团和上海游鸿工贸有限公司于200润三
成立的合资公司．

在进入中国市场后 ， 威必驰中国秉承 
种

建筑系统集
成商的产品理念以及 

“

产品＋技术服务的销售
策略 ， 在中国建筑五金领域里取得了骄人的业绩 ， 

井在客户心目中形成了可以信赖的的德国品牌的形
象 结合中国国情 ， 我们从欧洲为国内市场带来先

，

．

进的产品和技术
通过与威必驰合作 ， 国内客户可以立即与国际建筑
五金市场直接接轨 ， 突破信息和贸易壁垒．

通过威必驰提供的丰富产品平台 ， 我们的客户不会
受到单一品牌供应商供货范图的限制 ， 充分享受
符合自身需要的产品集成解决方案 ， 在时间和成本
上得到节约 ， 很大程度地实现了收增长．通过威必驰
提供的全方位的技术支待和配套解决方案 客户可
以与我们共同分立我们几十年来积累的
产品经验和世界各地的项目经验 ， 大大降低了项
目实施的时间成本和实施风险 ， 核心竞争力得到提
高．
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